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行业概览
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小红书保险行业搜索及高活跃用户画像-3月

数据来源：小红书商业数据中台： 2023.3.1-2023.3.31
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保险行业分品类检索情况-3月

分险种检索占比 分险种检索趋势

• 生育险因国家政策，用户需求大幅度提升，检索率居高不下。

• 各险种整体检索呈上升趋势，其中重疾险和寿险涨幅较明显。
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数据来源：小红书商业数据中台： 2023.3.1-2023.3.31
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行业TOP搜索词

• 用户对失业保险、宝宝保险

和养老保险关注度较高；

• “怎么选”、“怎么买”、

“靠谱吗”等疑问词关注度

较高，用户在决策前更倾向

站内咨询

• 部门品牌“众安”、“友邦”

相关品牌词关注度呈现明显

的上升趋势，品牌在保险赛

道有较高声量。

保险

失业保险金

保险

宝宝保险

新生儿保险

儿童保险

新生儿保险怎么选

宝宝保险怎么选

保险怎么买合适

失业保险

婴儿保险

养老保险

众安保险靠谱吗

失业保险金领取条件

新生儿保险

保险怎么买合适

失业保险金领取有什么影响

友邦保险

儿童保险怎么选

香港保险

数据来源：小红书商业数据中台： 2023.3.1-2023.3.31
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医疗保险 寿险 新生儿保险 养老险

分品类行业热搜词

医疗保险

医疗保险怎么选

补充医疗保险怎么报销

医疗保险怎么报销

医疗保险怎么查询

平安百万医疗保险

补充医疗保险怎么买

医疗保险怎么缴费

补充医疗保险

商业医疗保险怎么买

城乡居民基本医疗保险

医疗保险怎么补交

农村医疗保险怎么报销

城乡居民医疗保险怎么使用

商业医疗保险

新生儿保险

新生儿保险怎么选

新生儿保险什么时候买

新生儿保险怎么办理

新生儿保险攻略

新生儿保险去哪里买

新生儿 保险

新生儿保险在哪里买

新生儿保险中国人寿

新生儿保险支付宝

新生儿保险有必要买吗

新生儿保险友邦

上海新生儿保险

美国新生儿保险

新生儿保险怎么买

养老险

商业养老险

养老险理财产品

平安养老险

养老险推荐

泰康养老险

大富之家养老险

人寿养老险

税延养老险

农村养老险

支付宝养老险

养老险买社保还是商业保险

个人养老险

养老险断几个月可以吗

退税个人养老险

儿童保险

儿童保险怎么选

儿童保险应该怎么买

泰康儿童保险

京东安联儿童保险

中国人寿儿童保险

支付宝儿童保险

儿童保险支付宝

儿童保险有必要买吗

平安儿童保险

儿童保险在哪买

儿童保险教育金

香港儿童保险

中国人寿儿童保险推荐

儿童 保险

儿童保险

数据来源：小红书商业数据中台： 2023.3.1-2023.3.31

增额终身寿险的坑

增额终生寿险

寿险

增额终身寿险值得买吗

定期寿险

终身寿险是什么意思

增额终身寿险排名

寿险怎么选

寿险是什么意思

增额寿险和年金险什么区别

中邮年年好邮保一生c款终身寿险

增额终身寿险

终身寿险

人保寿险

定期寿险有必要买吗
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生育险 失业险 年金险 意外险

分品类行业热搜词

重疾险

重疾险

重疾险有必要买吗

重疾险怎么选

友邦重疾险

大黄蜂7号重疾险

重疾险推荐

泰康重疾险

重疾险买消费型还是返还型

平安重疾险

儿童重疾险

少儿重疾险

达尔文6号重疾险

支付宝重疾险

健康福重疾险

重疾险买终身还是定期

生育险

生育险怎么报销

生育险交多久可以报销

生育险怎么查询

生育险怎么报销广东

生育险可以自己交吗

生育险和生育津贴

灵活就业社保有生育险吗

生育险怎么报销浙江

老公的生育险怎么用

生育险退税

生育险怎么报销江苏

深圳生育险怎么报销

灵活就业生育险

生育险报销

年金险

年金险怎么选

年金险和增额终身寿的区别

增额寿险和年金险什么区别

年金险有必要买吗

年金险排名

友邦年金险

年金险怎么买

平安年金险

平安年金险值得买吗

泰康年金险

年金险的坑

友邦年金险值得买吗

年金险友邦

养老年金险

意外险

意外险推荐

航空意外险要不要买

意外险买哪个好

儿童意外险

意外险支付宝

成人意外险推荐

支付宝意外险

航空意外险

友邦意外险

小蜜蜂3号意外险

成人意外险

小蜜蜂2号意外险

萌宝保少儿综合意外险

意外险有必要吗

数据来源：小红书商业数据中台： 2023.3.1-2023.3.31

失业险怎么领

失业险领取条件

失业险

失业险领了有什么影响

失业险可以领几次

失业险怎么申请

失业险可以领多久

失业险怎么领取

广州失业险怎么领

深圳失业险怎么领

自动辞职的不能领失业险吗

失业险怎么查

失业险怎么领北京

杭州失业险怎么领

领失业险有什么影响么
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行业广告投放优质素材

公众号：财神先生  免费领粉丝福利 Q/微：18019916



广告优质素材-搜索表单（直接转化）

前链图

落地页

• 前链图体现保险品类及产品
优势，以具体价格，投保要
求，核心优势体现保险划算，
赔付高增强吸引。

• 落地页素材承接前链图，强
调保险优势，同时引导用户
立即咨询

• 必填项字段需出现在首屏， 
“咨询，测算”等提交按钮
明显，减少转化路径，提升
转化率

• 预约咨询弹窗全程伴随，避
免流失转化

前链图

落地页
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广告优质素材-高点击高互动笔记（间接转化）

• 优质图文笔记主要针对具体客户群体，通过单案例形式进行分享，首图为笔记下的真实评论突出原生性真实性，通过“一辈子不结婚要做哪些
准备”的热点话题吸引用户点击；正文内容首先 “不婚主义”“恐婚主义”激发特定用户兴趣，并结合案例情况详细介绍投保思路+挑选攻略
+投放方案增加内容专业性，提升用户信任度，最后进行私信咨询来提升转化。

• 优质视频类素材主要以真人通过热门话题结合保险科普的形式，根据特定人群特点，针对性的提供解决方案，同时结合提供测评及收益对比表
提高用户信任度；动画软植入形式，更加生动原生，将具体投保思路融入讲解的例子中，配合数据表格+IRR计算，提高真实性和可信度。
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高互动优质笔记分享
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高CES图文笔记 （企业号）

【首图】自制海报，使用红线加粗字体强调做功
课前后的价格对比，激发用户兴趣
【标题】使用“31岁生日前”圈定目标用户，增
强用户代入感，吸引用户点击。
【正文】通过反面案例分享，强调如何避免踩坑。
结合具体的保险产品的优势和作用，满足不同场
景的保险需求，同时结合不同用户的预算情况配
置的三份保险方案，真诚具体。

【首图】通过“国家福利补贴”吸引用户关注，
绿色符号+红色大字强色彩对比强调不同险种的
作用及优势
【标题】使用 “1000多搞定”“真的不需要大
价钱”强调性价比的价格优势
【正文】使用多个疑问句强调话题，激发用户焦
虑情绪，针对父母身体情况给出两套解决方案，
全方面指导用户。

【首图】手写笔记形式清晰透露出产品细节，大
字红字标注强调价格及重点
【标题】利用“就这4个”具体险种数量，引导
用户抄作业，“1000配齐”强调高性价比的价
格优势
【正文】通过粉丝案列切入话题，结合自制脑图笔
记介绍各种险类具体作用，搭配具体保险产品的建
议及配置规划，干货满满，吸引用户做笔记
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高CES图文笔记 （非企业号）

【首图】原生图拉进用户距离，同时增加内容可
信度
【标题】通过“越穷越应该买保险啊”的话题，
激发用户兴趣，刺激用户点击
【内容】通过自身真实案例分享以及具体的保险
配置情况，讲述保险配置的重要性，有极高的真
诚度和原生度，刺激用户进行互动。

【首图】直接使用截图笔记聊天记录，直接了当
的表达了想“抄作业” 的目的，吸引用户关注
【标题】结合小红书“捞人”的属性，找“作业”
原作者，激发用户兴趣
【内容】通过想抄作业的需求，需求网友帮助捞
人的诉求，引导用户激烈互动，同时配置保险的
经纪人下场维护，引发用户争相要求配置。

【首图】 大字压图明确主题内容，通过终于有
人把…讲清楚的句式吸引用户点击
【标题】强调首图内容，刺激用户点击，吸引指
定用户关注
【内容】对五险一金细节问题进行详细阐述，并提
供领取办理的详细流程，内容可信度高，互动心智
强。
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高CES视频笔记 （企业号）

【首图】大字压图，以“每月躺收8000不上班
也有钱”为切入点，体现收益的可观
【标题】使用话术“每月躺收”“财务自由”，
勾起用户兴趣观看完整视频
【内容】通过反问句，强调收益，从本金安全出
发，打消用户对于投资的顾虑以及安全性的担忧，
详细解释如何买，如何使用，一步步手把手的推
荐产品，内容详细充实，同时结合不同案例进行
对比分析，适配不同用户，种草心智强。

【首图】使用大标题“农村父母没社保”，激起
特定用户观看欲，点击观看完整视频
【标题】针对“农村父母没有社保”的问题，提
出问题，暗示有“最轻松”的解决方案吸引用户
观看
【内容】讲解人逻辑清晰，内容干货满满。配合
多种截图分析，并举不同例子做为参考。同时还
告知不同险种的优缺点、金额、用途以及保姆级
攻略，吸引用户收藏留言。

【首图】大字压图，通过“月入6000”+“无痛
攒到一百万”组合，在用户有代入感的同时还能
刺激用户点击观看
【标题】“四个无痛存钱法” 是方法，“月薪
600”是情况“存下100w”是目标，通过方法+
情况+目标的组合，吸引用户
【内容】通过存钱话题切入，循序渐进讲到增额
售，全方位分析增额终身寿的好处，并整理出收
益最高的榜单，用户可直接领取，拉近用户距离。
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高CES视频笔记 （非企业号）

【首图】以“一次全搞定”的内容引起用户好奇
心，吸引点击
【标题】通过“聪明选保险”“一次全搞定”吸
引用户关注
【内容】结合当下年轻人的实际情况，阐述目前
用户选保险时面临的真实痛点，在通过强调品牌
的重要性循序渐进的引出产品，通过讲解产品的
核心优势及个人案例，引导用户种草

【首图】“最受欢迎的保险”直击用户需求，
“普通人”让用户有代入感，吸引点击观看
【标题】使用“全家保险”用户关注度较高话题，
强烈需求，吸引用户观看
【内容】清晰的讲述购买保险的顺序及逻辑，增
强用户信任感，再强调线上购买保险的优势，带
入品牌产品，重点讲述产品核心优势以及赔付保
障，向用户种草。

【首图】通过“没有工作不交社保”到“活到
85岁”吸引用户目光进行点击
【标题】使用有关性词汇“抄作业”吸引用户，
“社保平替”直击用户心理。
【内容】从个人故事及社会环境开始，讲述社保
的缺点，通过讲解个人的“社保平替”保险配置
案例，引导用户抄作业。以个人案例吸引用户观
看完整视频。后安利对应保险中介，提出性价比
优势+理赔承诺等，通过达人福利吸引互动。
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保险行业月报

2023年度
小红书

期待携手共赢！

小红书商业化
助力每一个好产品生长
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